PETICIM BUGDAY CiMi SUYU
PAYA DAYALI KITLE FONLAMASI BILGI FORMU

Bu bilgi formu, Sermaye Piyasasi Kurulu (Kurul)’nun llI-35/A.2 sayili Kitle Fonlamasi Tebligi (Teblig) geredi Ege
Ertugvat'in Peticim Bugday Cimi Suyu girisimi igin ihtiya¢ duydugu £2.100.000,00 tutarindaki fonun
toplanabilmesi amaciyla yiritilecek olan kampanya kapsaminda hazirlanmistir. (Kampanya siiresi boyunca
fazla talep gelmesi halinde toplanabilecek fon tutar £2.520.000,00’ye kadar artirilabilecektir.)

Yatirim komitesinin kitle fonlamasi bilgi formunu onaylamasi tye tamsayisinin gogunlugunun bu yénde karar
vermesi ile mimkiinddr. isbu bilgi formu yatirim komitesinin 4.06.2026 tarihli karariyla 0 olumsuz oya karsi 3
olumlu oy ile onaylanmis olup, Kurul’'un onay veya iznine tabi degildir.

Yatirimcilarin Peticim Bugday Cimi Suyu'ye yonelik fon saglama taleplerini, 13.03.2025 ile 12.05.2025 tarihleri
arasinda gergeklesecek ve isbu Bilgi Formu’'nda belirtilmesi halinde daha 6nce sona erdirilebilecek olan
kampanya stiresi boyunca https://yatirim.fongogo.com/campaign/peticim adresli kampanya sayfasi tizerinden
FONGOGO KITLE FONLAMA PLATFORMU A .S.'ne iletmeleri gerekmektedir. Yatirim kararlari, isbu bilgi formu
ile birlikte kampanya sayfasinda ilan edilen bilgilerin bir bitiin olarak degerlendirilmesi sonucu verilmelidir.

6362 sayili Sermaye Piyasasi Kanunu'nun 35/A maddesinin altinci fikrasi geredi bilgi formunu imzalayanlar
veya bilgi formu kendi adina imzalanan tizel kisiler, bu bilgi formunda yer alan yanlis, yaniltici veya eksik
bilgilerden kaynaklanan zararlardan miteselsilen sorumludur.

Bu bilgi formunda ve eklerinde yer alan bilgilerin, sahip oldugumuz tim bilgiler cercevesinde gercege uygun
oldugunu ve bilgi formundaki bilgilerin anlamini degistirecek nitelikte bir yanhshk, yanilticilik ve eksiklik
bulunmamasi igin her tirli makul 6zenin gésterildigini beyan ederiz.

Peticim

. lu Oldugu Ki
Adi, Soyadi, Gérevi, Tarih ve Imza Sorumiu Oldugu Kisim

Ege Ertugvat, Satis ve Pazarlama Yéneticisi BiLGI FORMUNUN TAMAMI
Tarih: 4.06.2026

FONGOGO KiTLE FONLAMA PLATFORMU AS.
Yatinm Komitesi Uyelerinin Sorumlu Oldugu Kisim
Ady, Soyadi, Gérevi, Tarih ve imza

Serkan BAGGE, Yatiim Komitesi Uyesi

Tarih: 4.06.2026 BILGI FORMUNUN TAMAMI

Aysel GUNDOGDU, Yatirim Komitesi Uyesi

Tarih: 4.06.2026 BILGI FORMUNUN TAMAMI

Hakan BULGURLU, Yatinm Komitesi Uyesi

Tarih: 04.06.2026 BILGI FORMUNUN TAMAMI

UYARI:

Bu bilgi formu, “ddsdniilmektedir”, “planlanmaktadir’, “hedeflenmektedir”, “tahmin edilmektedir’,
“ongériilmektedir”, “amaclanmaktadir’ve “beklenmektedir” gibi kelimelerle ifade edilen gelecege yonelik
aciklamalar icermektedir. Bu tiir aciklamalar belirsizlik ve risk icermekte olup, sadece bilgi formunun yayim
tarihindeki 6ngoriileri ve beklentileri gostermektedir. Bircok faktor, girisimcinin ve platformun gelecege yonelik
beklentilerinin 6ngériilenden ¢ok daha farkl sonuclanmasina yol acabilecektir. Ozellikle kar tahmin ve
beklentileri gerceklesebilecek olandan daha iyimser senaryolari icerebilir. Yatinmcilarin, projenin ticari
hedeflerine ulasamama riskinin bulundugu ve bu tip projelere yapilan yatirnnmlarin oldukca yiiksek riskler

barindirdigi hususlarinda bilgi sahibi olmalar gerekmektedir.



https://yatirim.fongogo.com/campaign/peticim

1. OZET

Proje Hakkinda Ozet Bilgiler

Kapsam, Amag¢ ve Konusu

Tlirkiye'de Mucize Gida Bugday Ciminin
Oncii Markasi Peticim Bliyiime Yolunda
Yatinmcilariyla Bulusuyor!

Uriin ve Hizmetler

2016 yihindan bu yana ana drindmiiz
olan Taze Sikilmis Bugday Cimi
suyunun satisini gerceklestiriyoruz.
2023 yilindan bu yana da giinlik
kullarimiik saseler olarak toz
Urdndmdizd satmaktayiz. Yatirimi
takiben dncelike toz drdindn farki
gramajlarini piyasaya sirerek, lzerinde
calistigimiz Superfood toz karisimlarini
da tamamlamayr hedefliyoruz.

Kurulacak Girigim Sirketinin,
Ticaret Unvani

Peticim

Merkez Adresi

Ortakdy Mahallesi Sariefe Sokak No 7
,Besiktas,[stanbul, Ttirkiye

Sermayesi

£271.000 (ek fon ile £275.200)

Girisimci Hakkinda Ozet Bilgiler

Adi-Soyadi

Ege Ertugvat

Uyrugu

Tlirkiye

Uzmanhk Alanlan

E-Satis, Pazarlama

Platform Hakkinda Ozet Bilgiler

Ticaret Unvani

Fongogo Kitle Fonlama Platformu A.S.

isletme Adi Fongogo

Merkez Adresi C umhuriyet Caddesi no: 40/3, Sisl,
Istanbul

Listeye Alinma Tarihi 06.01.2022

Telefon Numarasi 0 (212) 225 6456

internet Sitesi

https.//yatirim.fongogo.com

Kampanya Hakkinda Ozet Bilgiler

Hedeflenen Fon Tutan

£2.100.000 (%20 ek fon ile £2.520.000)

Kampanya Sayfasi

https.//yvatirim.fongogo.com/campaign/peticim



https://yatirim.fongogo.com
https://www.yatirim.fongogo.com/campaign/peticim

Kampanya Siresi 60 giin
Baslangi¢ Tarihi 13.03.2025
Bitis Tarihi 12.05.2025

Cikanlacak Paylarin

Tara

Toplanan fon karsiligi yatinmcilara verilecek
paylarin tird nama yazil olacaktir. Cikarilacak
paylar Yoktur, grubu olacaktir. Yoktur grubu
imtiyazlar: Yoktur

Nominal Degeri

Toplam satisa sunulan Paylar 2.100.000
Adet, ek fon ile 2.520.000 adet olup; Cikarilan
Paylarin Birim nominal Degeri 1 TL diir.

Satis Fiyati

Bu kampanya’'da % 20 fazla fonlama izni
bulunmaktadir. Cikarilacak Paylarin
sermayedeki Payr %7,75 ile %9,16 araliginda
ve Paylarin Toplam Nominal Degderi ise;
£21.000 ile £25.200 araldinda olacaktir.

Cikarilan Paylarin MKK ve E-yatirimci birim
fiyat £100,00 ile £100,00 arasinda olusur.
Kaydilestirme tutarlarinda bu fiyatlar baz
ahnir.

Sirketin Yatinm Oncesi Dederi
£25.000.000,00 dir. Fonlama sonrasi
dederleme tutarr £27.100.000,00 ile
t£27.520.000,00 arahginda olusur.

Asgari ve Azami Yatinm Tutarlan

Girisimin belirledidi yatinmci basina asgari
yatirim miktarr £1.000'dir. Bu tutar altindaki
yatinmlar kabul edilmeyecektir.

Platforma gelir beyaninda bulunmamis
nitelikli olmayan yatirnmcilar paya dayal kitle
fonlamasi yoluyla azami £400.000 yatirim
yapabilir.

Gelir beyaninda bulunan nitelikli olmayan
yatinmcilar beyan edllen tutarin %10'u kadar
azami yatinm yapabilir. Bu tutar hicbir
durumda £1.500.000yi asamaz.

Nitelikli yatinmcilarin yatinm limiti
bulunmamaktadir.

Fon Kullanim Yeri

Toplanan fonun;

£750.000'si

Seranin kapasite arttirimi igin tesisin
blytitilmesi ve ekipman eklenmesi
1.07.2025 - 1.07.2026 tarihleri arasinda,

£500.000'si
Pazarlama ve Fuar Blitcesi
1.07.2025 - 1.07.2026 tarihleri arasinda,

£350.000'si
Gida Mdhendisi ve Sera Sorumlusu
1.07.2025 - 1.07.2026 tarihleri arasinda,



£297.455'si

Uluslararasi Taminan Uretim Belgelerinin
Temini

1.07.2025 - 1.07.2026 tarihleri arasinda,

£202.545'si

Platform Kullanim Ucreti Basari Ucreti MKK,
Takasbank Uyelik ve Hizmetleri ve
BSMV/(Banka ve Sigorta Muamelesi Vergisi)
1.07.2025 - 15.07.2025 tarihleri arasinda,

. P ! fir

Toplanan fonun;

£200.000,00'si
flave Makine Techizat
1.07.2025 - 1.12.2025 tarihleri arasinda,

£179.995,00'si
Pazarlama ve Fuar Biitcesi
1.07.2025 - 1.12.2025 tarihleri arasinda,

Ek Fon Kullanim Yeri

£40.005,00'si
Platform Ucreti Ek Fonlama
1.07.2025 - 15.07.2025 tarihleri arasinda,

giderleri icin kullanilacaktir.

2. PROJE HAKKINDA BILGILER
2.1. Kisa Tanrtimi

Peticim, saglikl, vegan, glutensiz ve temiz beslenmenin 6nde gelen mucize gidalarindan biri olan bugday ¢imini
tohumundan ambalaja kadar kendi tesislerinde reten ve satan Tirkiye'nin ilk ve pazar lideri firmasidir.
Kentsel tanm modeliyle toprakli Giretim yaparak bir ilke imza atmis ve istanbul'da kurulu sehir serasinda
bugday ¢iminin suyunu ve tozunu Ureterek lilke genelinde satisini yapmaktadir.

2.2. Kapsam, Amac¢ ve Konusu

Problem

Peticim kisisel ihtiyaca ¢6zim aramamakla baslamistir. Kurucu ortak Petek Erim'in bir saglik sorunu sebebiyle
bir bucuk sene boyunca bugday ¢imi suyu icmesinin getirdigi mucizevi deneyimler fikrin ¢ikis noktasi olmustur.
2016 yihinda Turkiye'de aranan kalite ve glvenilirlikte bugday ¢imi suyuna ulasamiyor olmak varolan agiga
isaret etmistir.

Artan hastaliklar, temiz gidaya erisim zorluklan ve karsilanamaz saglik giderleri bdyle bir trline olan ihtiyacin
ne kadar blylk oldugunu gostermistir.

iste Peticim, bu ihtiyaci karsilamak icin dogdu! Saglikh bir yasam icin ¢éziim sunmak ve herkesin daha iyi bir
yasam kalitesine ulasmasina yardimci olmak igin Gretiyor.

Coézim

Avrupa, ABD ve Asya'da yaygin kullanimina karsihk Turkiye'de az bilinen bugday ¢imi suyunu tanitmalk,
kendimiz i¢in oldugu kadar ¢evremiz i¢cin de mucizevi faydalari olan bir gidayi Gretmek ve sunabilmek, yliksek
nitelikli bugday ¢imi suyunun her gelir seviyesinden insan icin ulasilabilir olmasini saglamayi hedefledik.

Anadolu topraklarinda dogallikla yetisen bir Griin olan bugdayin ayni zamanda gegmiste kdylerde ¢iminin
ezilerek ve suyu cikartilarak tlketilen bir sifa kaynagi oldugunu 6grendik. Artik kaybolup gitmis bu bilginin
yeniden hayata gegirilip sehirlerde yasayan insanlara da ulasmasi gerektidine inandik.



Dunyanin dért bir yaninda bugday ¢imi suyunun etkileri her yerde konusulurken Tirkiye'de de yayginlastirmak
bizim isimiz! Biz bu mucizenin kendimiz icin oldugu kadar ¢evremiz icin de tim faydalarini sunmayi hedefledik.
Topraklarimizda yetisen bugdayin, atalarimiz tarafindan sifa niyetine kullanilmasi bizi 6zimuze déndirirken,
bizlerin yayginlagsmasi icin durmadan ¢alismamizi sagladi. Her detayi heyecan verici olan Peticim, sizlerle
bulusmak icin sabirsizlaniyor!

Amac ve Fadliyet

Peticim, 2017 yihindan bu yana mucize gida bugday ¢imi suyu ve tozunu tiretmektedir. Uretim, tohumdan
ambalaja kadar istanbul sehir merkezinde bulunan ve kentsel tarim modelini uygulayan serada yapilmaktadir.
Mevcut kosullarda gunlik olarak taze sikilmis ¢im suyu ve tozu Uretilmektedir. Yatirnm sonrasi ilk asamada ¢im
tozu ile birlikte faydali farkl icerikleri birlestirerek superfood karisim tozlarinin Gretilmesi hedeflenmektedir.
ikinci asamada ise raf émrii uzun ¢im suyu Gretimine gecilecektir.

2.3. Uriin ve Hizmetler
Uriinlerimiz:

e Taze Bugday Cimi Suyu
e Bugday Cimi Tozu
e Spirulina Toz ve Tablet

TAZE CiM SUYU

Sehrimizde bugday ¢imi yetistirmenin en verimli ve strdirulebilir yolunu hi¢ durmadan arastiriyor,
Urtnlerimizi gelistiriyoruz.

e Hasadimizi "taze sikilmis" 6zelligini koruyarak seramizdan direkt abonelerimize teslim edebilen rakipsiz
sistemimiz ile bu hizmeti diinyada sunabilen sayili ireticiden biriyiz. Ustelik cam siselerde.

Taze Uritnlerimizi dondurmadan géndermenin zorlugunu asmak icin 6zel dretilmis kutular ve buz jelleriyle
ambalajlama yontemi gelistirerek, Tirkiye'nin her yerine taze ve besin degerlerini koruyarak ulastiran tek
Uretici biz olduk ve bir ilke daha imza attik.

BUGDAY CiMi TOZU

Piyasada mevcut dider trlinlere gére besin degerlerimizin %30 a varan oranda daha ylksek oldugu
analizlerle belgelenmistir.

e Taze ¢im suyu Urinimduze talebi artinca, toz formunu tdretmeye karar verdik. Sizlerin geri dénuslerine gore
gunlik kullanimda yasanilan zorluklar Gzerine pratik kullanim icin giinliikk dozlar halinde paketledigimiz toz
bugday ¢imi Grinimzi gelistirdik. Cinkd musterilerimizin geri dénisleri her seyden 6nemli!

2022'de sundugumuz dozlar, musterilerimizin arasinda oldukca popdler oldu. Hava, 1sik, nem gibi
faktorlere karsi dimdik duran trinlerimiz sizlerle bulusmak icin sabirsizlaniyor!

SPIRULINA

Uriin gamimizi baska bir mucize gida sayilan Spirulina toz ve tableti ekleyerek zenginlestirdik.



2.4. Sektor ve Pazar Analizi

Pazar

DUNYA PAZARI

2022'de bugday ¢imi pazari 62.4 milyar USD olarak tahmin edilmistir ve 2033'3 kadar %6 CAGRile 114
milyar USD'yi asmasi beklenmektedir (Kaynak: Futuremarketinsights
https://www.marketresearchfuture.com/reports/wheatgrass-products-market-7117 ) Bizim TAM (Totally
Accesible Market) pazarimizin blydkligi bu sekilde olusmaktadir. Tiketimin %50'si toz, %45'i sivi Urinlerden
olusmaktadir. Saglikli beslenme trinleri pazari ise 150 milyar USD'nin tzerindedir.

SAGLIKLI GIDA TALEBINDE ARTIS

Yapilan arastirmalar sonucu pandemi sonrasi, saglikli beslenme trinlerine olan talep arttigr gézlemlenmistir.
Toplumlar sagliklarini korumak icin dodal ve besleyici trinlere yonelmekte olup niifuslarda, bugday ¢imi talebi
giinden gline artmaktadir.

BUGDAY CiMiNi ONE CIKARAN OZELLIKLER

Bugday c¢imi, %70 ile en yiksek klorofil oranina sahip gidadir. Klorofil, dolasimi iyilestirir, kan sekeri seviyelerini
dizenler, cilde ve bagirsaklara faydahdir. Gigli detoks etkisiyle toksinleri vicuttan atar. Diyabet ve obezite
gibi hastaliklara karsi etkilidir. Yaslanan nifusun saglik sorunlarina dogal ¢ézdim sunar.

Mucize gida olarak bilinen bugday ¢imi, yaralari iyilestirme, kronik siniizit tedavisi ve enfeksiyonlarla
mliicadelede etkilidir. ABD’de Holistik Saglk Merkezleri'nde tedavi amach kullanilir.

TURKIYE'DE BUGDAY CiMi PAZARI

Turkiye’'de Peticim, bugday ¢imi pazarini blylUtmus ve her yil hacmini katlamistir. 2030'a kadar Tirkiye'de
pazarin %40-50 CAGR ile buyiimesi beklenmektedir. Toplam pazar biyikligi élsilememis olsa dahi Organik
gida pazari 500 milyon USD hesaplanmistir (Worldfood Istanbul). Bu pazar biyukligu bizim icin SAM
(Servicable Accesable Market) biyiikliigini olusturmaktadir. ihracat pazarlarina acilmadan énce Tiirkiye'deki
potansiyeli degerlendirmek istedigimizden toplam organik pazarin %20 sine denk gelen diger saglikh Grinler
pazari - yaklaasik 100 milyon USD - bizim SOM (Servicable Obtainable Market) blyukligind olusturmaktadir.

Rekabet

TURKIYE PAZARINDA LiDER

Turkiye'de alanimizda en gelismis olmanin gururunu yasiyoruz. Yenilik¢i ¢ézimlerimizle sadece Turkiye'de dedil,
diinya genelinde de rakiplerimizi geride birakiyoruz. Ornegin, toz driinlerimizde sase paketler kullanmamiz, en
yiksek besin dederine sahip olmamiz ve taze sikilmis drdin teslimatimizia dne ¢ikiyoruz.

Turkiye’de bugday ¢imi sektériinde firmalar dretici ve ithalatgi olarak ikiye ayrilabilir. Petigim, Griin kalitesi ve
Uretim kapasitesiyle her iki grupta da lider konumdadir.

URETICi FIRMALAR

e Peticim gibi Uretici firma sayisi sinirlidir ve bu kapasitede taze sikilmis bugday ¢imi suyu Uretebilen baska
bir firma yoktur.

e Sehir merkezindeki konumumuz, lojistik avantaj saglayarak fiyat ve tazelikte Gstiinlik sunar.

e Rakiplerimiz genellikle orta élcekli olup, bugday ¢imi tozu veya dondurulmus suyu Gretmektedir.

e Baz firmalar, besin dederi diistk Urtnleri pazarlayarak haksiz rekabete neden olmaktadir.

ITHALATCI FIRMALAR

e Rakiplerimiz, Cin veya Hindistan'dan toz Urinleri ithal ederek Turkiye'de paketlemektedir.
e Peticim'in Urtnleri, ithal rakiplerinkinden %30 daha yiksek besin dederine sahiptir.


https://www.marketresearchfuture.com/reports/wheatgrass-products-market-7117

e Tek kullanimlik sase paketlerimiz, hassas Urtnleri hava ve nemden koruyarak tiketici tarafindan ¢ok
bedenilmektedir.

KURESEL REKABET

Kiresel rekabette en yogun pazar ABD'dir. Blyik firmalar faaliyet géstermekte ve sikga el degistirmektedir.
Ornegin, irlanda'nin Glanbia Plc, 2017'de ABD'li Amazing Grass't 150 milyon USD'ye satin aldi. Avrupa ve
Ortadogu pazarlar hizla bayimekte ve blylk oyuncularin olmamasi Peticim igin blyik bir firsat sunmaktadir.
Rakipsiz ¢dézimlerimizle, bu pazarlarda ihtiyaclan karsilamaktayiz.

Hedef Kitle
e Temiz ve saglikli beslenmeye 6ncelik veren, hayat tarzi olarak gorenler
e Saghgina 6zen gdstermek icin hastalanmay beklemeden énlem almak isteyenler
e Vicidunu radyasyon ve agir metallerden arindirmak isteyenler
e (Colyak hastaligi olan ve glutensiz beslenmeye 6nem verenler
e Detoks kirleri yapmak isteyenler
o Kan degerleri diisiik olan ve/veya adir ilag tedavileri gérip dogal besin destedi arayanlar
e Bagisiklik sitemini sentetik takviyelerle dedil dogal besin kaynaklari ile gliclendirmek isteyenler
e Dogurganhgi arttirmak isteyenler (kadin ve erkek)
o Ekstra enerji ve odaklanma ihtiyaci hissedenler
e Vegan, vejetaryen, peskataryen, ketojenik beslenmek isteyenler
e Hayvansal proteine alternatif arayanlar
o Cilt yaslanmasini yavaslatmak isteyenler
o Kilo vermek icin metabolizmasini dengelemek isteyenler
e Hiicre saghdi ve hiicrelerini doyurmaya 6nem verenler
e Sindirim ve bagirsak sagligina dikkat edenler
e Emaziren anneler
e Cocuguna sebze yediremeyen anneler
e Biyume cagindaki cocuklara takviye olarak

Swot Analizi

Glgcla Yonler;
e Kentsel tarim uygulayarak Turkiye'de ilk bugday ¢imi suyu Ureten firma
Rekabetci Fiyatlama
Mevcut satis modelinde taze ¢im suyunu tiketiciye dogrudan ulastirabilen tek firma
Cim tozunu gunlik Gretimden paketleyerek besin degerlerini koruyan ilk firma
Taze ¢im suyunu geri doniustumli, hijyenik, cam siseleme ile gunlik ideal dozlarda satisa ¢ikaran ilk ve tek
firma
e Cok hassas ve bozulmaya yatkin bir Griin olan bugday ¢imi tozunu giinlik kullanim dozlarinda, gidaya
uygun saselerde paketleyerek piyasaya ¢ikaran ilk marka

Zayif Yonler;
e Mevcut satis aginin B2C ile sinirli kalmasi
Oz sermaye gereksinimi
ihracat ekibinin eksikligi
Kapasite arttinm ihtiyaci
Pazarlama bitgesinin yetersizligi

Firsatlar;

Global ve yerel trendler ile birlikte Grlinlere olan ilginin artmasi

Raf émri uzun Grinlerle daha fazla tiketiciye ulasabilme imkéani

Ulusal zincirlerin saglikli beslenme kategorisine ayirdiklari raf payinin her gegen giin artmasi
Bugday Cimi suyunun farkli ve cesitli faydalarinin kanitlanmasi



e Avrupa ve Ortadogu’da pazarin ve ilginin bayimesi

Tehditler;

Nakit akisi yetersizligi

Pazarlama butgesinin yetersiz kalmasi
Niteliksiz Urinlerin haksiz rekabet yaratmasi
Tarimsal Uretimden kaynaklanabilecek riskler

2.5. Ticarilesme Plani ve is Modeli

Peticim kurulusunda B2C modelini (peticim.com) benimseyerek taze bugday ¢imi suyunu kendi dagitim araci ile
istanbul icerisine, kargo ile de diger illere géndermistir. Toz Urinlerin eklenmesi ile birlikte pazaryerlerine
(Trendyol) de girerek ikinci bir kanal agmistir. Kapasitenin arttiriimasi ile birlikte B2C modelinin yanisira B2B
modeli de gelistirilerek ilk etapta uzun siredir Grlnlerimizi talep eden ulusal zincirlere toz triin portfoyimuz
listenecek daha sonra secili organik ve saglikli Griinler satan marketlere de listeme yapilacaktir.

Ayni zamanda B2C modelimizi gelistirerek altyapi ¢calismalari tamamlanmis olan diger pazaryerlerinde
(Hepsiburada, Amazon) de Urlnlerimiz satisa agilacaktir.

Kapasitemizin artmasi ile birlikte ilk temaslarini yapti§gimiz Avrupa ve Ortadogu pazarindaki distributorlere ilk
deneme Urdnlerimiz génderilecek ve dis pazarlara da giris yapilacaktir.

Bu dénemde 6zellikle pazarlama butgesine agirlik vererek, gerek tiketiciyi bilinglendime, gerekse de marka
bilinilirligini arttirma konusunda mevcut ajansimizla birlikte planli bir calisma yaritecegiz.

Is Modeli Kanvasi
Temel ortakliklar

Kargo Sirketleri

Pazarlama ve reklam ajanslari
Marketing ve influencerlar

Finansal dizenlemeler ve muhasebe
Tohum Ureticileri

Ambalaj Malzemeleri Ureticileri

Temel faaliyetler
e Musteri sadakat programi ve indirimleri
ihtiyag sahiplerine 6zel kosullarda Griin temini
Sosyal Medya araciligi ve etkinlikler ile bugday ¢imi suyunun faydalarinin tanitilmasi
Detoks programlarinda ézel fiyatlama ile Grin tanitimi
Doktor tavsiyesi ile tedaviye destek amacli kullanan kisilere éncelikli Grin teslimi
e ticaret kanallarinda kampanyalar dizenlemek

Temel kaynaklar
e Organik toprak
e Bugday ¢imi tohumu
e Tarim Bakanhdi izinleri
e Uretim Belgeleri

Deger onerisi

Tarim Bakanhgi onayli Grtnler

Yiksek Besin degerine sahip trinler

Saglikll Yasama katki saglamak

Mucize urlin kategorisindeki bugday ¢imi suyunu musterilere dogrudan ulastirmak
Kentsel Tarim modeli ile kontrollG Gretim



Musteri iligkileri

e peticim.com uzerinden hem bilgilendirme hem de satis yapabilme
e ticaret pazaryerleri Uzerinden musterilere ulasabilme
whatsapp destek hatti
musteri destek hatti

Musteri segmenti
e Saglkl beslenmek isteyen
Sagligini korumak ve énlem almak isteyen herkes
Detoks kirleri yapmak isteyenler
Kan dederleri dusuk olan ve adir ilag tedavileri gérip dodal besin destedi arayanlar
Colyak hastalidi olan ve glutensiz beslenmeye énem verenler
Buyiime ¢agindaki cocuklara takviye olarak
Dayanikhk sporlari ile ugrasanlar

Kanallar
e peticim.com internet sitemiz
e e ticaret pazaryerleri
e sadglikh tranler satan magazalar

Maliyet yapisi
e Uriin maliyeti
Kargo Ucretleri
Personel gideri
Pazarlama giderleri
Dagitim giderleri
Ambalaj Malzemesi giderleri

Gelir Akisi
e Bugday Cimi suyu satisi
e Bugday ¢imi tozu satisi
e Spiriluna satisi

Onemli Gelismeler

2016: Kurucu ortaklarimizin Tirkiye'de taze budday ¢imi satisinin olmadigini belirlemesi ve evde Uretimle
birlikte girisimin baslamasi

2017: ilk biiyiime adiminin atilmasi ve daha biyik bir seranin kurulusu. Yurt disindan ézel endUstriyel bugday
cimi sikim makinesinin getirilmesi ile birlikte ticarilesmeye gecis ve tiim istanbul capinda ayni giin dagitima
baslanmasi. Aylik satislar yaklasik 1100-1200 adetlere ulasti.

2018: Sulama ve dolumda otomasyona gegis. Soduk zincir sistemine gegerek tim Turkiye'ye dagitimin
baslamasi. Aylik satislar 1400-1500 adetlere ulast.

2020: E-ticaret sitesinin faaliyete ge¢mesi. Aylik satislarin 1700-1800 adetlere ulasmasi.

2021: Toz Uretimine ge¢mek icin arastirmalara baslanmasi ve makine alimi. Aylik satislar 2200-2500 adetlere
ulasti.

2022: Toz Uretiminin baslangigi. ikinci seraya tasinilmasi ve hijyen amagch Kollodial Giimis suyu makinesinin
alinmasi (Turkiye'de tek). Aylik satislarin 2800-3000 adetlere ulasmasi.

2023: Toz uretimi icin ek makine ahmi. E-ticaret pazaryeri sitelerinde satisa baslanmasi. Satislarin %40 CAGR
blylme oranina ulasarak aylik satislarin 4000 adetleri agsmasi. Toz Gretiminin yetersiz kalmasi ile sera yatirimi
ihtiyaci dogmustur.

2024: Tecrlbe ile birlikte tespi basina verimliliginin 4 kat artmasi. Hizla artan talebe yetisebilmek icin kapasite
artis ihtiyacinin 6ne ¢ikmasi



Peticim tim bu siirecte kendi kaynaklari ile blyimis ancak geldigi bu noktada Griiniin potansiyelini
degerlendirebilmek icin yatirim alarak biylime hizini arttirmayi hedeflemektedir.

Diger Girisimleri

Bulunmamaktadir.

Organizasyon Yapisi

Yénetim Kurulu Uyesi ve Kurucu Ortaklar, markanin gelistirilmesi, tretim planlanlamsi, satislarin takibi ve
lojistik ile birlikte pazarlama (sosyal medya ve aktiviteler) islerinden sorumludur.

Girisimci ortak yeni is gelistirme ve finans konularindan sorumludur.

Uretim sorumlusu giinliik Gretimin gerceklesmesinden, Lojistik sorumlusu da tiim drdnlerin tiketiciye
ulastiriimasindan sorumludur.

Pazarlama uzmani genel plan gercevesinde sosyal medya yénetimini gerceklestirmektedir.

Kurucu Yonetim
Ortaklar Kurulu Uyesi

Girisimci
Ortak

Uretim Lojistik Pazarlama
Sorumlusu Sorumlusu Uzmani

2.6. Proje Butgesi

Gelir/gider tablolari isbu Bilgi Formunun ekinde sunulmaktadir.

2.7.izin ve Onaylar

Izin ve Onaylar
Uriinlerimiz takviye gida siniflandirmasina girdigi icin Gida Tarim ve Hayvancilik Bakanhginin onay ve izinlerine

tabiidir. Uretim ve satis yapabilmemiz icin driinlerimizin bakanlik onayl izin belgeleri mevcuttur.

Tesvik ve Sibvansiyonlar
Bulunmamaktadir.

Hukuki Durum

Bulunmamaktadir.



3. GIRISIMCi HAKKINDA BILGILER
3.1 Genel Bilgiler

Girisimci Hakkinda Genel Bilgiler

Adi-Soyadi

Osman Emre Ertem

Uyrugu

Tlirkiye

Ogrenim Durumu

University of Massachusetts, Amherst

BBA in Finance and Economics

is Deneyimi

Finans, Satis, Pazarlama, Stratejik
Planlama

Uzmanhk Alanlan

Finas, Satis, Pazarlama, Stratejik
Planlama.

Ozgecmisi

Ekte yer almaktadir.

Girisimci Hakkinda Genel Bilgiler

Adi-Soyadi Ege Ertugvat
Uyrugu Ttirkiye
Ogrenim Durumu Universite

is Deneyimi

E-Satis, Pazarlama

Uzmanhk Alanlan

Satis, Pazarlama

Ozgegmisi Ekte yer almaktadir.
Girisimci Hakkinda Genel Bilgiler

Adi-Soyadi Erdal Ertugvat
Uyrugu Ttirkiye

Ogrenim Durumu Universite

is Deneyimi Uretim, planlama, satis
Uzmanlik Alanlan Uretim
Ozgecmisi Ekte yer almaktadir.

3.2 Ekip Uyeleri



Ekip Uyeleri

Ustlenecegi Gorev Uzmanlik Alani ve Girisimci ile iliskisinin
Adi-Soyadi - -
Sorumluluklar Profesyonel Tecriibesi Kaynagi
Osman Emre Ertem Girisimci Ortak Finas, Satis, Pazarlama, Kurucu Ortak

Stratejik Planlama.

Ege Ertugvat

Satis ve Pazarlama

. Satig, Pazarlama Kurucu Ortak
Yoneticisi

Erdal Ertugvat

Kurucu Ortak Uretim Kurucu Ortak

3.3. Kurucu Ortaklar

Kitle Fonlamasi Kampanyasi Sonrasinda Kurulacak Girisim Sirketinin Ortaklik Yapisi

Sermayedeki Payi
Adi-Soyadi / . imti
Ticaret Unvam Gorevi/ Unvani Oy Hakki (%) Imtiyaz
(TL) (%)

Satis ve
Ege Ertugvat Pazarlama 168.700 62,25 62,25 Yoktur

Yoneticisi
Erdal Ertugvat Kurucu Ortak 54.200 20,00 20,00 Yoktur
Osman Emre Girisimci Ortak 27.100 10,00 10,00 Yoktur
Ertem
Toplam 250.000 92.25 92.25

Ek Fon Satis Durumunda Girisim Sirketinin Ortaklik Yapisi
Sermayedeki Payi
Adi-Soyadi/ L imti
Ticaret Unvan Gorevi / Unvani Oy Hakki (%) Imtiyaz
(TL) (%)

Satis ve
Ege Ertugvat Pazarlama 167.440 60,84 60,84 Yoktur

Yoneticisi
Erdal Ertugvat Kurucu Ortak 55.040 20,00 20,00 Yoktur
Osman Emre Girisimci Ortak 27520 10,00 10,00 Yoktur
Ertem
Toplam 250.000 90,84 90,84

Osman Emre Ertem - Girigsimci Ortak,Kurucu Ortak




Hakkinda:

Emre Ertem, 1964 yilinda istanbul’da dogdu. Orta ve lise 6g§renimini Avusturya Lisesi'nde tamamladiktan sonra
University of Massachusetts, Amherst'de Finans ve iktisat dallarinda lisans egitimi aldi. is hayatina 1987
yllinda Standard Chartered Bankasi’'nda basladi. Daha sonra Tekstilbank'ta Pazarlama Midiri olarak devam
etti. Bankacihga iki yil ara vererek Gillette firmasinda Finansman Madurligi gérevinde bulundu. Sonrasinda
tekrar Bankacilik sektériine dénerek Bank Ekspres ve Osmanli Bankasi’'nda ¢alisti. Osmanli Bankasi’'nda
sirasiyla Kurumsal Bankacilk, Ticari bankacilik ve Bireysel Bankacilik bélimlerinin Genel Miadir Yardimciligi
gorevini Ustlendi. 2001 yilinda sektor degistirerek hizli tiketim Grunleri konusunda uzmanlik kazanmaya
basladi. Pernod Ricard ile baslayan hizli tiketim Grdnleri tecriibesi, H.J. Heinz'in Turkiye’ye getirilmesi,
istirakinin kurulup sifir pazar payindan pazar lideri konumuna gelmesi sireci ile devam etti.

Deneyim ve uzmanlik alanlar:

Finans, Satis, Pazarlama, Stratejik Planlama

Sirket disinda yuruttikleri is ve gorevler:

Danismanhk

Ege Ertugvat - Satis ve Pazarlama Yoéneticisi,Kurucu Ortak
Hakkinda:

Ege Ertugvat, 9 Agustos 1998'de istanbul’da diinyaya geldi. Liseyi 2017 de bitirdi. 2017 de Peticimi kurarak
Huseyin Erdal Ertugvat ve Ayse Petek Erim ile part-time olarak calismaya basladi. 2020'de Marmara
Universitesi Turizm Ve Otel isletmeciligi bélimiinden mezun oldu. 2022’de Anadolu Universitesi Halkla iliskiler
Ve Reklamcilik bélimiine girdi. Su anda Peticim’de Uriin gelistirme ve yeni pazar yerleri/araclari bulma
pozisyonunda ¢alismaya devam etmektedir.

Deneyim ve uzmanlik alanlar:

E-Satis, Pazarlama

Sirket disinda yuruttikleri is ve gorevler:

Bulunmamaktadir.

Erdal Ertugvat - Kurucu Ortak,Kurucu Ortak
Hakkinda:

Erdal Ertugvat 1961 yilinda istanbul, Kadikéy'de dogdu. Liseyi istanbul’da bitirdikten sonra ingiltere Leeds
Universitesi'nde tekstil miihendisligi okudu. Tirkiye'ye déndikten sonra (i sene babasinin tekstil firmasinda
cesitli kademelerde calisti. Daha sonra istanbul’da dekorasyon malzemeleri satan bir dilkkan acti ve yirmi bes
yil devam etti. 2017 yilinda yolu Petek Erim ile kesisti. Petek ve Ege ile birlikte Peticim’i kurdular. istanbul
Ortakoy’de kent serasi ile hayata gegirdikleri Peticim sayesinde yillardir hayalini kurdugu doga ile i¢ ice olma
hayalini de gergeklestirmis oldu. Derin meraki ve azmi ile bugday ¢imi yetistiriciliginde pek ¢ok ilke imza atti.
Halen Peticim’de en ufak detaydan en buytk adimlara kadar her ayrinti ile ilgilenmeye devam ediyor.

Deneyim ve uzmanlik alanlar:

Uretim, planlama, satis

Sirket disinda yuruttikleri is ve gorevler:

Bulunmamaktadir.



4. KAMPANYA HAKKINDA BILGILER
4.1. Genel Gerekge ve Temel Bilgiler

Neden buradayiz?

Bu isi 8 yildir deneyerek ve yanilarak, ama her zaman metodlarimizi adim adim gelistirerek ve kararlihlkla
calisarak kalici bir kentsel tanim projesi haline getirdik. Hasat verimliligimizi 8 yilda %400 artirdik ve sadik bir
musteri kitlesi olusturduk.

iki kez kendi imkanlarimizla biyiime adimlari attik, Gretimi artirdik ve Griin gamimizi genislettik.

Dikey tarim ve sehir tarim sektériinde, bulus olarak nitelendirilebilecek nalbur ¢éziimleri seviyesinde
gelistirmelerimiz sayesinde elde ettigimiz verimlilik artisimizla, 32 milyar dolarlik diinya bugday ¢imi pazarinda
rekabetci bir konuma gelmis olduk.

Bugiin sahip oldugumuz deneyim ile yeniden biilyiimek icin hazinz. Ulasmak istedigimiz lyilesme hedeflerimiz,
temiz ve adil Uretimimiz sayesinde insanlari oldugu kadar yerytziindeki tim yasami da gozetiyor ve katki
sagliyor.

Yatirnnmin Kullanim Alanlan
Toplamayr umdugumuz fonu,

1. Uretim alanimizi seramizi 50 metrekareden 250 metrekareye cikarmak, dagitim ve pazarlama
sistemlerimizi optimize etmek,

2. Yeni profesyonel ekipmanlar satin almak icin kullanacagiz.

Bu yatirimla, toz Gretimimizi 6lceklendirecek freeze dry ekipmani alacagiz.

4. Ayrica, yilda 32 milyar dolardan 2030 yilinda 52 milyar dolara ulasmasi beklenen hizli biytyen bugday
¢imi pazarina ve Tirkiye'de hizla gelisen premium wellness pazarina yonelik, Peticim markasini ve bugday
¢cimi faydalarini daha etkili ve daha yaygin bir sekilde hedef kitlesiyle bulusturan iletisimler icin diizenli
pazarlama biitgesi ayiracagiz.

w

Neden Kitle Fonlama?

Bizim igin artik bir misyon haline gelen bugday ¢iminin mucizevi sifa 6zelliklerini genis cevrelere ve tim
gezegene yaymak icin yatirima ihtiyacimiz var.

Kitle fonlamasi ile bir kabile olarak bu ise girismek, mizacimiza ve diinya goértisiimize ¢ok uygun bir modeldir.
Bu modelle, dostlarimizla birlikte biyiimeyi ve istanbul'dan tiim diinyaya bugday cimi géndermeyi hayal
ediyoruz.

Yatinmailar icin Cagn

Bu yenilikci kentsel tarim projesine erken asamadan katilma firsatini degerlendirin. Toplamda 2 milyon TL fon
toplamayi hedefliyoruz ve bu yatirim karsihdinda ortaklk payr sunuyoruz. Yatirim turu sonrasi diizenli yatirimci
bulusmalarimizla gelismeleri ve bliyime haberlerini seffaf bir sekilde paylasacagiz.

Kampanya stresi: 60 gliin
Ek fon talebi var mi? Evet
Hedeflenen fon tutari: £2.100.000

Ek fon ile hedeflenen fon tutari: £2.520.000

4.2. Fon Kullanim Yeri

Kitle fonlama kampanyasinin basarili sonlanmasi durumunda elde edilen fonlar asagdidaki tablolarda 6zetlenen
sekilde kullanilacaktir:



Fon Kullanim Yeri

Aciklama Tutar(TL) Kullanim Baslangi¢ Tarihi Kullanim Bitis Tarihi

Seranin kapasite arttirmi
icin tesisin biyutilmesi ve £750.000 01.07.2025 01.07.2026
ekipman eklenmesi

Pazarlama ve Fuar Bitgesi £500.000 01.07.2025 01.07.2026
Gida Miihendisi ve Sera £350.000 01.07.2025 01.07.2026
Sorumlusu

Uluslararasi Taninan Uretim |, o7 /o0 01.07.2025 01.07.2026
Belgelerinin Temini

Platform Kullanim Ucreti,

Basari Ucreti MKK,

Takasbank Uyelik ve £202.545 01.07.2025 15.07.2025

Hizmetleri ve BSMV(Banka
ve Sigorta Muamelesi

Vergisi)
Ek Fon Kullanim Yeri
Aciklama Tutar(TL) Kullanim Baslangi¢ Tarihi Kullanim Bitis Tarihi
ilave Makine Techizat £200.000 01.07.2025 01.12.2025
Pazarlama ve Fuar Bitgesi £179.995 01.07.2025 01.12.2025
EL‘“;E:E Ucreti Ek £40.005 01.07.2025 15.07.2025

Kampanya siresinin bitis tarihi ile toplanan fonlarin tamaminin kullanildidi tarih arasindaki alti aylik dénemler
itibaryla ve her durumda fonlarin tamaminin kullanildidi tarih itibariyla girisim sirketinin mevcut durumuna ve
fonun kullanildigi yerlere iliskin bilgiler kampanya sayfasinda duyurulacaktir.

Toplanan fonlarin isbu bilgi formunda ilan edilen amacina uygun olarak kullanildiginin kontroli ve denetimi
kanun uyarinca listeye alinmis bir bagimsiz denetim kurulusu tarafindan 6zel amaclh bagimsiz denetim raporu
hazirlanmak suretiyle yerine getirilecektir. Bu kapsamda hazirlanacak 6zel amach bagimsiz denetim raporu
£7.000.000'nin tzerinde fon toplayan girisimler acisindan fonlarin kendilerine aktarildigi tarihten itibaren yilhk
olarak, bu tutarin altinda fon toplayan girisim sirketleri agisindan ise bilgi formunda fonlarin tamaminin
kullanilacaginin belirtildigi tarih ve her haltkarda toplanan fon tutarina bakilmaksizin fonlarin tamaminin
kullanildigi tarih itibariyla diizenlenecektir. Raporlar, girisimin kampanya sayfasinda ve internet sitesinde
duyurulacaktir.

Toplanan fonlarin amacina uygun olarak kullanimindan girisimin yénetim kurulu sorumludur. Kampanyaya dair
giderler kampanya sonrasi elde edilen brit gelirden fatura karsihdi 6denecektir. Bu giderler iginde toplanan fon
Uzerinden %7,5 + KDV’ye kadar olan platform hizmet bedeli bulunmaktadir.

Merkezi Kayit Kurulusu A.S., kaydilestirme islemleri icin toplanan fonun binde 1'i ve fonlarin toplanarak bloke
edilmesine aracilik eden istanbul takas ve saklama bankasi A.S. toplanan fonun binde 1'ini asmayan
tutarlarda alacadi islem bedelleri kampanya sonrasi Platform’un faturasina istinaden girisim sirketi tarafindan
O6denecektir. Kampanya bitis tarihi sonrasi sirketin yatinmcilar tarafindan satin alinan paylarin Merkezi Kayit
Kurulusu nezdinde kaydilestirilmesi icin bir araci kurum ile calismasi durumunda bu kuruma bir islem Ucreti



Odeyecektir.

Kampanya bitis tarihi sonrasi Girisim Sirketi’nin yatirimcilar tarafindan satin alinan paylarin Merkezi Kayit
Kurulusu nezdinde kaydilestirilmesi icin bir araci kurum ile calismasi durumunda bu kuruma bir islem Gcreti
Odeyecektir.

Fon Kullanim Raporu isbu Bilgi Formu’nun ekinde sunulmaktadir.

4.3. Kar Tahmin ve Beklentileri

Uyari: Bu bélimi okumadan 6nce bilgi formunun basindaki “UYARI” kismini tekrar okuyunuz.

Evde bir ihtiyaci karsilamak amaci ile baslayan gecen siire icerisinde 6zellikle Gretim konusunda bulyuk tecribe
kazanilmis ve bu tecriibe de trin karlihgina yansimistir.

is modelimiz topraktan paketlemeye kadar tiim siregleri icerdiginden karlilik oranlan yiksek seyretmektedir.

ilk yillarda is modelimiz B2C agirlikl devam edeceginden briit karlilik oranimiz %65 civarinda beklenmektedir.
ilerleyen yillarda B2B modelimiz (ihracat dahil) devreye gireceginden briit karliligin bir miktar gerilemesi s6z
konusu olacaktir. Ancak bu asamada bu gerilemenin bir kismi yapilacak yatirimlarla verim artisi saglanarak
telafi edilecektir. Brut karliidimiz B2B modelinin ve ihracatin payinin artmasi azalacak gibi gozikse de
baslangictaki %64 seviyesinden en fazla iki puan gerileyecektir.

Yatirim yilimiz olan 2024'te tohumlarini attigimiz yeni isleri gerceklestirerek ciroyu 15 milyon TL civarina
getirmeye, yatinnmlarin tamamlanmasini ve bu sayede yeni Grtnlerin ve pazarlarin devreye girmesi ile birlikte
cironun daha sonraki yillarda katlanarak artmasini hedeflemekteyiz.

ilk asamada toz Grinin farkli ambalajlar ve daha sonra formdilleri izerinde ¢alistigimiz bugday cimi tozu ve
farkli toz Grtnlerin kangsimi ile arti faydalar saglayacak trlnlerin pazara surilmesi ile birlikte cironun hizla
biylimeye devam edecedini 6ngérmekteyiz.

Sonraki asamada raf dmri uzun olan sivi formda yeni Griiniin devreye girmesi ve bu Uriiniin 6zellikle B2B
modelinde yuksek potansiyelinin olmasi ile birlikte cirolarimiz bir sicrama daha yapacaktir. 5. yilda yeni
Urtnlerimizin satislarimiza 100 milyon TL Uzerinde katki yapmasini hedefliyoruz

Hedefimiz 5 yil icerisinde satislarimizi adetsel olarak triiniine gére 7-8 kat arttirmaktir. Bu sayede de ciromuzu
200 milyon TL'nin Gzerine ¢cekmeyi planlamaktayiz. Gerek Turkiye pazari gerekse de global pazarlari baz
aldigimizda bu hedeflerin cok rahat gerceklesecegini gérebiliyoruz. ihracatimizin da éniimiizdeki 5 yil icerisinde
toplam satislardan %12 veya tzeri pay almasini hedeflemekteyiz.

Yiksek karllik oranlari ve artan satis hacmimizile 5. yil sonunda kimalatif olarak 250 milyon TL nakit
yaratmayi hedeflemekteyiz.

Karli ve hizli blydme ile 5 yilin sonunda ¢ok sayida stratejik yatirrmcinin ilgisini cekmeyi bekliyoruz. Marka
degerimizin yukselmesi ve saglikli beslenmede bugday ¢imi suyunun éneminin artmasi ile birlikte Petigim
degerini misli misli katlayarak yatirimcilarini mutlu edecek bir exit firsatini yakalayacaktir.

4.4.Ge¢mis Kampanyalar
‘Yoktur’

5. RISK FAKTORLERI

Bu bolimde; (i) projeye, (i) kurulacak girisim sirketinin ve/veya hedef kitlenin igcinde bulundugu sektore, (iii)
cikarlacak paylara ve (iv) yatinnm karari verilmesinde énem tasiyan diger risklere ayri basliklar halinde yer
verilmistir.

5.1. Projeye lliskin Riskler

e Biiyiik Ureticiler
Global olarak ézellikle ABD de buiyuk sirketler bugday ¢imi tozu tretimine girmis olsalar da Avrupa ve
Turkiye pazarinda genelde daha orta 6lgekli firmalar faaliyet gdstermekte. Dolayisiyla blyuk firmalarin bu



sektore girerek hizlica pazar pay alabilme riski bulunmaktadir. Ancak kentsel Gretim belli bir deneyim ve
Ozveri gerektirdiginden buyik firmalarin bu sektére Uretici olarak dedil kendi markalariile Gretim
yaptirarak girme olasiliklari daha yiksek.

5.2.Sektore iliskin Riskler

e Ayiph Uretici Rekabeti
Sektorin blylmesi ile birlikte merdivenalti tabir edilen, belli izinleri almayan ve ¢ok disik kalitede Grin
satan firmalarin ortaya ¢ikarak sektore zarar vermeleri. Tarim girdilerinin ve lojistik maliyetlerinin ¢ok hizli
artarak trinin fiyat yapisini bozmasi

5.3.Paylara iliskin Riskler

e Paylarin Devir imkani
Sirketimize kitle fonlamasi kampanyamizdan pay alarak ortak olan hissedarlarimiz, paylarini satmak
istediklerinde, yeni olusacak ikincil pazar noktasinda hizli hareket edemeyebilirler. Bu durum bir likidite
riskinin olusmasina sebebiyet verebilir.

5.4.Diger Riskler

e Global Riskler
Ekonomik degisimler

6. PAYLAR VE SATIS ESASLARI
6.1. Cikarilacak Paylara iliskin Bilgiler
6.1.1. Tiiri ve niteligi hakkinda bilgiler

Kampanyanin %20 ek fon toplama izni bulunmaktadir. Toplanan fon karsihgi ¢ikarilacak olan pay bilgileri
asagidaki gibidir:

Toplanan Fon Karsiigi Cikanlacak Pay Bilgileri
Nominal Degeri(TL)
Tar Cins Grup Adet Oran(%)
Birim Toplam
Nama Yazil Adi B 21.000 7,75 1,00 21.000
Ek Fon ile Toplanan Fon Karsiligi Cikarilacak Pay Bilgileri
Nominal Degeri (TL)
Tir Cins Grup Adet Oran (%)
Birim Toplam
Nama Yazili Adi B 25.200 9,16 1,00 25.200

BONUS PAY HEDIYE KAMPANYASI

On talep formunda belirtilen tutar ve (izerindeki yatinnmin kampanya siiresince gerceklestirilimesi durumunda
yatirimcilara, %10 oraninda fazladan (bonus) pay verilecektir.

Ek paylar, MKK nezdinde yapilacak pay dagitimi esnasinda yatinnmcilarin hesaplarina yatirilacaktir. Dagitilacak
bonus paylar, sirket ortagi Ege Ertugvat paylarindan disurilecektir.

Kampanyalar birlestirilemez ve aymi anda kullarmlamaz; her bir kampanya yalnizca tek basina gecerlidir. En
yiiksek bonus pay orani otomatik olarak uygulanacaktir.



Fonlama 6ncesi ve sonrasi sermaye yapisi asadidaki gibidir:

Fonlama Oncesi ve Sonrasi Ortaklik Yapisi Bilgileri

Pay Orani (%)
Adi-Soyadi / Ticaret
Unvani . .
Fonlama Oncesi Fonlama Sonrasi Ek Fon lle
Ege Ertugvat 70,00 62,25 60,84
Erdal Ertugvat 20,00 20,00 20,00
Osman Emre Ertem 10,00 10,00 10,00
Kitle Fonlama Yatirimcilari 0,00 7,75 9,16
TOPLAM 100,00 100,00 100,00

Kampanyanin basarili olmasi durumunda girisimci tarafindan yeni bir anonim sirket kurulacaktir.

6.1.2. Satis fiyati hakkinda bilgiler

Satisa sunulan paylar 21.000 adet olup (ek fon ile 25.200) , ¢ikarilacak paylarin birim satis fiyat £100,00°dir.
Cikarilan paylarin nominal birim degeri £1 TL olup birim satis fiyati ile nominal birim degeri arasindaki fark
primidir. ihrac edilen paylarin itibari degerinden yiiksek bir degerle ihrac edilebilmesi hali primli pay olarak
tanimlanir. Kampanya sonrasi toplanan fon tutari sermayeye eklenir.

6.1.3. Hak, yiikimliilikk ve kisitlamalar hakkinda bilgiler

Paya dayal kitle fonlamasi yoluyla toplanan fonlar karsiliginda ¢ikarilacak paylar, 6362 sayil Sermaye
Piyasasi Kanunu (“SPKn”), Kitle Fonlamasi Tebligi (II-35/A.2), 6102 sayil Tirk Ticaret Kanunu (“TTK”) basta
olmak tzere ilgili sair mevzuat hikimlerine uygun bir sekilde ¢ikartilacaktir. Yatinmci, aksi belirlenmedikge,
paya dayali kitle fonlamasi faaliyeti kapsaminda fon saglamasi halinde, TTK uyarinca bir anonim sirket pay
sahibinin sirket esas s6zlesmesine uygun olarak TTK uyarinca sahip oldugu tim hak ve yukimluliklere sahip
olacaktir. Yatirimcilara ihrag edilecek paylarin hepsi ayni olup, herhangi bir imtiyaz bulunmamaktadir. Kitle
Fonlamasi Tebligi’nin 27/1 maddesi uyarinca, paya dayali kitle fonlamasi yoluyla toplanan fonlar karsiliginda
cikarlacak paylar da dahil olmak Gzere Girisim Sirketi’nin tim paylari SPKn m. 13 hikmi gercevesinde MKK
nezdinde elektronik ortamda kayden olusturulur ve bunlara iliskin haklar hak sahipleri bazinda izlenir.
Kaydilestirme islemi sadece yatirimci adina olacadindan yatirnmcilarin kredi kartlari veya EFT yoluyla
yapacaklari pay satin alma islemlerini kendi adlarina yapmalari gerekmektedir. Basarili fonlamayi takiben
Girisim Sirketi paylarinin kaydilestirilmesi ve yatinmcilara dagitimi amaciyla MKK’'ya basvuruda bulunulacaktir.
Bu basvuru bizzat Girisim Sirketi tarafindan yapilabilecegdi gibi Girisim Sirketi Nin yetkilendirdigi bir yatirim
kurulusu araciligiyla da yapilabilecektir. Toplanan fonlarin Girisim Sirketinin hesabina aktariimasindan énce
kaydilestirme islemleri tamamlanir. Kitle Fonlamasi Tebligi (II-35/A.2)’nin m.16/7 hikmi geregince Girisimciler
veya girisim sirketlerinin kampanya surecinin basladigi tarihteki ortaklarindan fonlanan sirkette 6nemli etkiye
sahip olacaklar, kampanya sirecinin basladigi tarihi takip eden 3 yil icinde miras, mirasin paylasimi, esler
arasindaki mal rejimi hikimleri veya cebri icra nedenleriyle yapilacak devirler ile nitelikli yatinmcilara ya da
kendi aralarinda yapacaklari devirler harig olmak tizere, fonlanan sirketteki paylarini devredemezler.

6.2. Talep, Satis ve Dagitim Siireci
6.2.1. Talep ve basvuru siireci hakkinda bilgiler

Kampanya siresi, isbu Bilgi Formu’nun Yatirnm Komitesi tarafindan onaylanip Kampanya Sayfasi’nda
yayimlandigi tarihte baslar ve eger daha 6nce sona erdiriimezse bu tarihten itibaren 60 gun iginde sona erer.



Fon saglamak isteyen yatirnmcinin Kampanya'ya yatirim yapabilmesi igin Platform’a dyelik sartlarini yerine
getirmesi ve Platform ile Uyelik S6zlesmesi akdetmesi zorunludur.

Yatirimei tarafindan kampanya siresi boyunca Kampanya 6zelinde Platform nezdinde acilan Kampanya
Sayfasi tzerinden fon saglama talepleri Platforma iletilir. Bu taleple es zamanli olarak Yatirimci fon saglamaya
iliskin 6deme emrini kimlik bilgileri ile uyumlu EFT yada kredi karti ile yerine getirir.

Yatirimcinin her pay alim islemi éncesi Bilgi Formu ile Genel Risk Bildirimi’ni okuyup, anladigina ve kabul
ettigine dair onay vermesi gereklidir.

Yatirimcei basina saglanacak asgari fon miktart £1.000°dr.

Nitelikli olmayan yatirimci azami £400.000 yatirim yapabilir. Ancak Platform’a gelir beyaninda bulunulmasi
durumunda beyan edilen tutarin %10’una kadar azami yatirim yapabilir. Bu tutar hi¢cbir durumda
£1.500.000’yi asamaz. Nitelikli yatirrmcinin azami yatirim limiti bulunmamaktadir.

Yatirimci tarafindan, fon saglamaya iliskin 6deme emrinin verildigi andan itibaren 48 saat icerisinde ve cayma
hakkina yonelik bildirimin Platforma iletilmesi suretiyle, hicbir sebep gdsterilmeksizin cayma hakkinin
kullanilmasi miimkindr. Yatirnmer cayma hakkina yénelik bildirimini Yatinmlarim bélimiinde yer alan iptal
butonu ile iletebilir.

Kampanya Suresi icinde, Yatirimer’'nin yatirim kararini etkileyebilecek degisiklikler veya yeni hususlar ortaya
cikabilir. Bu durumda, Bilgi Formu’nda aciklanan hususlarda degisiklik ve/veya agiklanan hususlara ekleme
yapilma ihtiyaci dogabilir. Bilgi formunda yapilan ek ve degisikliklerin Yatirim Komitesi’nce onaylanmasiyla es
zamanl olarak Platform, Yatinmcer'ya e-posta araciligiyla bilgilendirme yapacaktir. Platform, Bilgi Formu’'nda
yapilan ek ve degisikleri Yatirirmcr'ya Platform’a Uye olurken vermis oldugu e-posta adresine e-posta
gondererek bilgilendirir. Bilgilendirme Platform’un e-postayi génderdidi an itibariyle yapilmis sayilir. Yatirimei
bilgilendirmenin yapilmis sayildigi andan itibaren 48 saat icerisinde cayma hakkina yénelik bildirimin Platforma
iletilmesi suretiyle hicbir sebep goéstermeksizin cayma hakkini kullanabilir.

Girisimcinin talebi ile ek fon dahil hedeflenen fon tutarinin Kampanya Siresi’nin bitis tarihinden énce
toplanmasi halinde, Kampanya'ya yatirim yapan tim Yatirimcilar'in cayma stresinin dolmasi halinde
Platform’ca Kampanya bitis tarihinden erken sonlandirilabilir.

Erken sonlandirma secilmemisse, Kampanya Siresi’nin bitis tarihinden 6nce ek fon dahil hedeflenen fon tutari
toplansa dahi Kampanya Siresi erken sonlandiriimaz. Ek fon dahil hedeflenen fon tutarinin tGzerinde fon
toplanmasi halinde, Platform bu tutari asan kismin yatirmcilara iadesini gergeklestirir. Béyle bir durumda
Platform hedeflenen fon tutarinin Gzerinde fon toplandigini Emanet Yetkilisi’ne bildirir ve hedeflenen fon tutarini
asan kismi Emanet Yetkilisi tarafindan bu bildirimi takip eden isgini icinde yatirimcilar arasinda esitsizlige
sebep olmayacak sekilde iade edilir. Asan kismin yatinmcilara iadesi isbu Bilgi Formu’'nda belirtilen usul ve
esaslar cercevesinde dagitim listesi dikkate alinarak gergeklestirilir.

Erken Sonlandirma: Var

6.2.2.0deme ve iade siireci hakkinda bilgiler

Emanet Yetkilisi Platform’un anlasmali oldugu istanbul Takas ve Saklama Bankasi A.S (Takasbank)'dir.

Yatirimer tarafindan Kampanya Siresi boyunca Kampanya 6zelinde Platform nezdinde agilan Kampanya
Sayfasi tzerinden fon saglama talepleri Platforma iletilir. Bu taleple es zamanli olarak Yatirimci fon saglamaya
iliskin 6deme emrini kimlik bilgileri ile uyumlu EFT yada kredi karti yoluyla yerine getirir. Girisim Sirketi paylar
karsihginda Yatirimer'dan saglanan fonlarin tamaminin nakden 6denmis olmasi zorunludur.

Platform, Yatirimci tarafindan kendisine iletilen fon saglama taleplerini Kampanya Siresi boyunca anlk olarak
MKK’ya ve Emanet Yetkilisi'ne iletecektir. EFT 6demeleri EFT'nin Emanet Yetkilisi'ne ulasmasi ve dogrulanmasi
akabinde gecerlilik kazanir. EFT 6demesinin yatirim talebinde bulunulduktan sonra en fazla 2 is gunu icerisinde
Emanet Yetkilisi'ne ulasmis olmasi gerekmektedir. Bu sure icinde Takasbank’a ulasmayan EFT 6demelerine
dair yatirim talepleri iptal edilir.

Yatirimcei tarafindan saglanan fon Kampanya Siiresi’nce Platform adina Emanet Yetkilisi nezdinde acilacak
hesapta bloke edilecektir. Emanet yetkilisi toplanan fon tutarini nemalandirmayacaktir.



Hedeflenen fon tutarinin Kampanya Siresi’nin bitis tarihi veya Kampanya Suresiyle birlikte cayma hakki
surelerinin tim yatirnmcilar bakimindan sona erdigi tarih itibariyla toplanamamis olmasi halinde ve hedeflenen
fon tutarinin tGzerinde fon talebi gelmesi halinde hedeflenen fon tutarini asan tutarlar ilgili sirenin bitimini takip
eden isgunu icinde Platform tarafindan yapilacak bildirim Gzerine Emanet Yetkilisi nezdinde bloke edilen
tutarlar, Emanet Yetkilisi tarafindan bu bildirimi takip eden isgiint icinde Yatirimcer'ya iade edilir ve bu suretle
kampanya siireci sona erer. iade islemleri emanet yetkilisi tarafindan belirlenen prosediire gére gerceklestirilir.

6.2.3. Tahsisat ve dagtim siireci hakkinda bilgiler

Hedeflenen fon tutarinin tzerinde fon saglama talebinde bulunuldugunda Girisim Sirketi hedef fon miktar + ek
fon miktari ile sinirhdir. Bu miktari asan tutarin Emanet Yetkilisi tarafindan iadesinde Oransal/Nitelikli Yatirimcei
Oncelikli Oransal/FIFO yéntemleri kullanilabilir:

FiFO : Bu yéntemde ilk yatirim yapan yatirimci ilk pay alma hakkina sahiptir. Dagitim islemi; tarih, saat, saniye,
salise 6nceligi ile ilk pay alan yatinmcidan baslayip hedeflenen fon pay adedine ulasana kadar devam eder.

NITELIKLi ONCELIKLI ORANSAL : Bu yéntem ile pay dagitiminda; ilk olarak nitelikli yatirimcilara énceliklendirilir.
Nitelikli yatinmcilardan arta kalan pay adetleri kalan yatinnmcilar arasinda oransal olarak dagitilir.

ORANSAL : Bu yontem ile pay dagitiminda; ek fon dahil girisimci tarafindan arz edilen toplam pay adedi, tim
yatinmcilar tarafindan talep edilen toplam pay adedine oranlanir. Bulunan oran her bir yatinmcinin talep ettigi
pay adedi ile carpilarak yatirrmei bazinda dagitim gergeklestirilir.

Tahsisat Yontemi: Nitelikli Yatinmci Oncelikli Oransal

Kampanya, hedef fon(varsa ek fon) miktari kadar fon talebi geldigi takdirde erken sonlandirlabilir. Bu durumda
hedef fon (varsa ek fon) miktarina ulasilmasi itibariyle 48 saatlik cayma surecine girilir. Bu siire zarfinda cayma
hakki kullanilmazsa sistem tarafindan otomatik olarak kapanis sirecine gegilir. Bu stire zarfinda cayma hakki
kullanilirsa cayilan tutar yeni yatinmlardan karsilanacaktir.

Kampanyanin erken sonlanmasi veya Kampanya Siresi ile cayma hakki sirelerinin tim Yatirimer'lar
bakimindan sona erdigi tarih itibariyla hedeflenen fon tutarinin toplanmis olmasi durumlarinda;

1. Platform adina Emanet Yetkilisi nezdinde agilan hesapta bloke edilen fon, Takasbank nezdinde agilan
bloke hesabina aktarilir ve Girisim Sirketi tarafindan Kampanya Siresi’nin sona ermesini takip eden otuz is
gunu icinde toplanan fon tutari kadar sermaye artirimi yapilr.

2. Sermaye artirim islemlerinin tamamlanmasini mateakip Platform, Yatirnnmer'nin sagladidi fon tutarini ve
bunun karsihdinda gikarilacak paylarin toplam nominal dederinin bilgisini MKK'ya derhal iletir. Girisim Sirketi
tim paylarinin SPKn madde 13 ¢ergevesinde MKK nezdinde kayden olusturulmasina ve hak sahiplerinin
hesaplarina aktariimasina yonelik islemlerin gergeklestirilmesini derhal saglar.

3. Sermaye artirimina ve tim paylarin MKK nezdinde kayden olusturularak hak sahiplerinin hesaplarina
aktarilmasina ve bunu takiben Emanet Yetkilisi nezdinde Girisim Sirketi adina bloke edilen fonun Girisim
Sirketi'ne tevdi edilmesine yonelik islemlerin tamamlanmasiyla birlikte Kampanya stireci sona erer.

6.3. Maliyetler hakkinda bilgi

Girisim Sirketi

“Kampanya’'nin basari ile sonu¢lanmasinin ardindan Girisim Sirketi, Platform’a ayrica toplanan fonun%?7,5 +
KDV'ye kadar bir oranda Platform Hizmet Bedeli 6deyecedini kabul beyan ve taahhtt eder. Girisim Sirketi, fon
aktarma islemi ardindan, s6z konusu Ucreti 5 is gtint icinde Platform’a 6der.

Kampanya basarili olmadigi takdirde basari tcreti alinmayacaktir. Kitle fonlama kampanyalari igin listeleme
Ucreti 25.000 TL + KDV'dir ve kampanya sahibi girisimci /girisim sirketi tarafindan kampanyanin baslangig
tarihi 6ncesinde fatura karsiligr 6denir.

Kampanya sonrasi yatirimcilar tarafindan satin alinan paylarin Merkezi Kayit Kurulusu nezdinde
kaydilestirilmesi yapilacak olup, kaydilestirme islemleri icin 6denecek tutarin belirlenmesinde, 6deme tarihinde
Merkezi Kayit Kurulusu'nun internet sitesinde yayimlanan giincel tcret tarifeleri esas alinacaktir. Bu tutar,
kampanyanin basarili olmasindan badimsiz olarak kaynak arayan tarafindan édenir. Takasbank’in verdigi
emanet yetkilisi hizmeti karsihdinda 6denmesi gereken tutar, kampanyanin basarili olmasindan bagimsiz



olarak kaynak arayan tarafindan édenir. ilgili tutarin belirlenmesinde, 6deme tarihinde Takasbank'in internet
sitesinde yayimlanan giincel tcret tarifeleri esas alinacaktir.

Kampanya sirasinda ya da kampanyadan sonra herhangi bir mevzuat degisikligi, Gcret tarifesi degisikligi vb.
sebep ile isbu S6zlesme kapsaminda dizenlenmeyen, her ne ad altinda olursa olsun bir Gcretin 6denmesi
gerektigi takdirde; ilgili tutarin kaynak arayan tarafindan édenecedi, kampanyanin basarili olup olmamasindan
bagimsiz olarak taahhit edilmistir.”

7. PLATFORM HAKKINDA BILGILER
7.1. Genel Bilgiler

Platform Hakkinda Genel Bilgiler
Ticaret Unvani : FONGOGO KITLE FONLAMA PLATFORMU ASS.
Merkez Adresi : Cumhuriyet Cad.NO: 40 / 3 34367 Elmadag / ISTANBUL
Listeye Alinma Tarihi : Listeye Alinma Tarihi igerik alani
Sermayesi : 18.479.326 TL
Basarnh Kampanya Sayisi : 12
Basarisiz Kampanya Sayisi : 12
Aracilik Edilen Fonlama Tutan : £37.654.460
Telefon Numarasi : 0(212) 231 4739

internet Sitesi : https://www.yatirim.fongogo.com

7.2. Ortaklik Yapisi

Platform’un Ortakik Yapisi
Sermayedeki Payi
Adi-Soyadi / Ticaret Oy Hakki (%)
Unvani
Grubu Tutar (TL) Oran (%)
Ali CEBI A 2.663.716 14,41 14,41
Ali CEBI B 1.984.207 10,74 10,74
Cigdem TIRKES A 2.663.656 14,41 14,41
ibrahim Sina AZERI B 516.087 2,79 2,79
Ali KIRALI B 483.615 2,62 2,62
Fatih YILDIRIM A 450.785 2,44 2,44




Osman Emre NARIN 131.937 0,71 0,71
Ufuk Gékmen CiVILO 32.226 0,17 0,17
Sinan GULER 158.096 0,86 0,86
Sinan TUKER 242.985 131 131
Tamer KARADAGLI 102.464 0,55 0,55
Ertunc TUMEN 1.013.888 5,49 5,49
Emine CELEBI 463.492 2,51 2,51
Omer Hayri ERKMEN 66.580 0,36 0,36
Alp Albert KRESPIN 399.500 2,16 2,16
Gokhan SEN 537.163 291 291
Kerem BILACLI 387.412 2,10 2,10
Cigdem TIRKES 260.496 1,41 1,41
Oguz Glg 193.119 1,05 1,05
Selda Celikol 1.605.475 8,69 8,69
Ahmet Olmez 193.119 1,05 1,05
Ozan Kuscu 241.399 1,31 1,31
Alpay Akdemir 30.271 0,16 0,16
Ozden Sayin 30.271 0,16 0,16
Mehmet Onarcan 76.282 0,41 0,41
Mehmet Esgin 144.840 0,78 0,78
Abdurrahman Uzun 31.865 0,17 0,17
Hasan Utkueri 45.866 0,25 0,25
Onur Koktark 45.866 0,25 0,25
Ozlem Tumer Eke 22932 0,12 0,12
Alper Sener 41.038 0,22 0,22




Ahmet Murat Késeoglu B 41.038 0,22 0,22
Finansal Eksen
Teknoloji Yatirnm B 70.084 0,38 0,38
Anonim Sirketi
Emre ECZACIBASI B 67.859 0,37 0,37
Tufan Sezgin ISIK B 34.139 0,18 0,18
Mehmet Ali ERSARI B 33.675 0,18 0,18
Cenk GUNKUT B 16.965 0,09 0,09
Serkan BAGCE A 2.954.918 15,99 15,99
TOPLAM 18.479.326 100 100
7.3. Yonetim Kurulu Uyeleri
Platform’un Yonetim Kurulu Uyeleri
Sermayedeki Payi
Adi- Kal 6
. di-Soyad:/ Gorevi/Unvani Atanma Tarihi ¢ 0? Gco-rev
Ticaret Unvani Siresi
(TL) (%)
. : Yonetim Kurulu .
Ali CEBI 5.07.2023 1084 Guln 4.617.463 45,88
Baskani
Serkan BAGCE | Yonetim Kurulu 5.07.2023 1084 Giin 0 0
Baskan Yardimcisi
Mehmet -
. U 5.07.2023 1084 Gu 0 0
CELIKOL ye un

7.4. Yatinm Komitesi

Yatinm Komitesi Uyeleri

Adi-Soyadi

Gorevi/Unvani

Uzmanlik Alani ve
Profesyonel
Tecribesi

Sermayedeki Payi

(TL)

(%)

Serkan BAGCE

Uye

Pazarlama

is Gelistirme, Yatirim
Sirecleri, Satis ve

2954918

15,99

Aysel GUNDOGDU

Uye

Yatirm

Mali Analiz, Melek

Hakan BULGURLU

Uye

Girisimci ve Dijital
Pazarlama Stratejisti

Yatirim komitemiz Gyelerinden Serkan Bagce'nin melek yatirimcei lisansi (BKY2021000709), Aysel

Gundogdu’'nun Sermaye Piyasasi Faaliyetleri Dizey 3 lisansi (no: 925084) bulunmaktadir.

7.5. inceleme Sonuclan




Yatirim komitemiz girisimi ana basliklar altinda degerlendirmistir. incelenen basliklar asagida ézetlenmistir.
is Modeli:

Peticim, Turkiye'de bugday ¢imi bazli saghk trinleri Greten ve dogrudan tuketiciye sunan bir girisimdir.
Uriinlerini e-ticaret platformlari, perakende magazalari ve abonelik tabanl satis modeli tizerinden
pazarlamaktadir. Girisim, tarim ve gida teknolojisini birlestirerek saglkli yasam trendine uygun, strdirulebilir
bir is modeli olusturmustur. Biytime stratejisinde hem bireysel tuketicilere hem de kurumsal is birliklerine
(kafeler, restoranlar, spor salonlari ve diyetisyenler) odaklanmaktadir.

Uriin/Hizmet/Teknoloji:

Peticim, tamamen dogal yéntemlerle yetistirilen bugday cimi Griinleri Gretmektedir. Uriin gami arasinda taze
bugday ¢imi, toz formunda konsantre bugday ¢imi ve farkli besin degerleri ile zenginlestirilmis karisimlar
bulunmaktadir. Uretim siirecinde kimyasal madde veya katki kullaniimadan en yiiksek besin degerini koruyacak
sekilde bir yetistirme ve paketleme yontemi uygulanmaktadir. Teknoloji entegrasyonu agisindan, Gretim
sureclerinde verimliligi artiran otomasyon sistemleri kullanmayi ve gelecekte dijital analizlerle kisiye 6zel besin
¢6zUmleri sunmayi planlamaktadir.

Hedef Kitle / Kullanicilar / Misteriler:

Peticim, saglkli beslenmeye 6nem veren, organik ve dogal gidalara yonelen bilingli tuketicileri hedeflemektedir.
Spesifik olarak;

Duzenli spor yapan ve bitkisel bazli siper gidalar tiketen bireyler,
Detoks ve saglkli yasam trendlerine ilgi duyan kisiler,

Bagisiklik sistemini desteklemek isteyen tiketiciler,

Vegan ve vejetaryen beslenmeyi tercih eden kisiler,

Saglikli Griinler sunan kafe ve restoran zincirleri,

Diyetisyenler ve beslenme uzmanlari,

Eczane ve dogal triin perakendecileri.

Peticim, musteri baglilhidini artirmak adina abonelik sistemleri ve topluluk odakli pazarlama stratejilerini
kullanmayi planlamaktadir. Peticim’in hedef kitlesi dogru belirlenmis olmakla birlikte, abonelik sistemleri ve
topluluk odakli pazarlama stratejilerinin etkinligi, pazardaki rekabet ve misteri aliskanliklar dikkate alinarak
detayh sekilde test edilebilir.

Rekabet:

Saglikli icecek ve stper gida sektérinde rekabet giderek artmaktadir. Geleneksel stper gida Ureticileri,
smoothie barlar ve ithal bugday cimi tozlari gibi alternatif Griinler, pazarin mevcut oyunculari arasindadir.
Ancak Peticim’in rakiplerine kiyasla 6ne ¢ikan avantajlari sunlardir:

Turkiye’de dogrudan taze bugday ¢imi dretimi yapan ilk marka olmasi,

Yerli Gretim sayesinde daha uygun fiyat avantaji saglamasi,

Uriinlerin tazelik ve besin degerinin korunmasi igin kisa tedarik zinciri ile calismasi,
Katkisiz ve tamamen dogal icerik sunmasi.

Rakip analizinde, ithal drinlerin fiyat agisindan dezavantajli oldudu, yerli Gretim yapan rakiplerin ise taze triin
yerine toz formda Uriin sundugu goérilmektedir.

Pazar:

Turkiye'de saglikli gida sektort hizla bliylimektedir. Organik ve dogal gidalara olan talep artarken, stper
gidalar ve fonksiyonel besinler pazari her yil ¢ift haneli buyliime gdstermektedir. Kiresel dlgekte ise stiper gida
pazarinin 2027 yilina kadar 250 milyar dolarin Gzerine ¢cikmasi beklenmektedir. Peticim, pazardaki blyime
trendinden faydalanarak;

e Organik gida magazalari ve zincir marketlerde yer almayi,
e E-ticaret ve abonelik modeli ile diizenli gelir akisi olusturmays,



e Turkiye’den sonra Avrupa ve Orta Dodu pazarlarina acilmayi planlamaktadir.

Bu buytume stratejisi ile Peticim, sadece yerel dedil, uluslararasi pazarlarda da rekabet etmeyi
hedeflemektedir. Peticim, hizla biytyen saglikli gida pazarinda stratejik konumlanma ve gelir cesitliligi ile
surdurdlebilir bir blyime hedeflerken, uluslararasi agilimi ile glclu bir marka olma potansiyeline sahiptir.

Ekip:

Peticim ekibi, tarim, gida teknolojileri ve girisimcilik alanlarinda deneyimli kisilerden olusmaktadir. Kurucu ekip,
organik tarim ve gida isleme stireclerinde uzmanlasmis olup, pazarlama ve is gelistirme tarafinda da giclu bir
strateji ile ilerlemektedir. Su an icin cekirdek ekip, Uretim siireclerinden marka yénetimine kadar bircok alanda
aktif rol almaktadir. Yatinnm sonrasi biylime siirecinde, 6zellikle satis ve operasyon alanlarinda ekibe yeni
uzmanlar dahil edilmesi planlanmaktadir.

Ekip Uyeleri:

e Ege Ertugvat (Satis ve Pazarlama Yoneticisi): Peticim Gida Tarim Sanayi ve Ticaret Anonim Sirketi'nin
satis ve pazarlama faaliyetlerinden sorumludur.

e Petek Erim (Yénetim Kurulu Uyesi): Saglikli yasam ve yoga egitmenligi alanlarinda uzmanlasmistir ve
Peticim'in kurucu ortaklarindan biridir.

e Osman Emre Ertem (Girisimci Ortak): Finans, satis, pazarlama ve operasyon yonetimi konularinda
deneyime sahiptir.

e Erdal Ertugvat (Girisimci): Uretim, planlama ve satis alanlarinda deneyimlidir.

Bu ekip, Peticim'in vizyonunu gerceklestirmek ve sirketi ileriye tasimak igin birlikte calismaktadir. Petigcim ekibi,
tarim, gida teknolojileri ve is gelistirme alanlarindaki uzmanhgiyla gigli bir temel olustururken, yatirim sonrasi
Ozellikle satis ve operasyon ekiplerinin genisletilmesi, 6lceklenme sirecinde kritik bir adim olacaktir.

Finansallar:

Peticim, gelirlerini dogrudan tiketici satislarindan ve toptan is birliklerinden elde etmektedir. Mevcut gelir
modelinde:

e E-ticaret sitesi ve diger online platformlardan bireysel satislar,
o Kurumsal satis anlasmalari (kafeler, oteller, restoranlar),
e Abonelik sistemiyle dizenli gelir akisi hedeflenmektedir.

Oniimiizdeki 2 yil icinde gelirlerin %200’den fazla biyimesi hedeflenirken, operasyonel verimliligin artirimasi
ve Uretim kapasitesinin genisletilmesi igin yatirnm planlanmaktadir.

Fon Kullanimi:
Peticim, yatirim sonrasi elde edecegi fonu asadidaki alanlarda dederlendirmeyi planlamaktadir:

1. Uretim Kapasitesinin Artinlmasi: Mevcut dretim alaninin genisletilmesi ve yeni ekipman yatirmlari ile daha
fazla Uretim kapasitesine ulasiimasi,

2. Pazarlama ve Marka Bilinirligi: Dijital reklamlar, influencer is birlikleri ve PR ¢alismalari ile genis bir kitleye
ulasiimasi,

3. Ar-Ge ve Yeni Uriin Gelistirme: Fonksiyonel gidalar alaninda yeni iiriinler gelistiriimesi ve @riin gaminin
genisletilmesi,

4. Ekip Genisletme: Satis, pazarlama ve operasyon alanlarinda ekibin biyattlmesi,

5. Uluslararasi Pazar Acihimi: Oncelikle Avrupa’daki hedef pazarlarda satis kanallarinin olusturulmasi.

Sonug

Peticim, saglkli ve fonksiyonel gida pazarindaki biyime potansiyeli, yenilikci Grinleri ve deneyimli ekibi ile
dikkat cekmektedir. Sirketin dlgeklenebilir is modeli, tiketici ilgisinin artmasi ve sektérdeki rekabet avantajlar



g6z 6nune alindiginda, yatirim agisindan umut vadeden bir girisim olarak dederlendiriimektedir. Saghkli
beslenme ve dogal gida trendlerinin yulkselisi ile birlikte, Peti¢cim’in kisa ve uzun vadede gicli bir biyume
potansiyeline sahip oldugu 6ngoérilmektedir. Yatirim komitemizce yapilan dederlendirme sonunda oy birlidi ile
girisimin talep ettigi fonu toplayabilmesi icin platformumuzda kampanya yayinlamasina izin verilmistir

Yatinm Komitesi Uyeleri Serhler
Adi-Soyadi Serh
Serkan BAGCE Serhi yoktur
Aysel GUNDOGDU Serhi yoktur
Hakan BULGURLU Serhi yoktur

7.6. Degerlendirme Politikasi

Platfrom Degerlendirme Politikasi, 07.12.2021 tarihli Platform Yénetim Kurulu karari ile kabul edilmis ve
yurarlige girmistir.

Yatirrm Komitesi Girisimci tarafindan Sirket’e elektronik ortamda iletilen bilgi formunda yer alan bilgileri bu
politikada belirtilen 6lclt ve kriterler cercevesinde degerlendirir. Bilgi formunda yer alan tim bilgiler ve veriler
Girisimci'nin sorumlulugundadir. Yatirnm Komitesi Girisimci tarafindan sunulan bilgi ve verileri objektif olarak
dederlendirmek konusunda gerekli cabayi ve mesleki 6zen ve titizligi gosterir.

Yatirim komitesinin Girisim Sirketi’'ni degerlendirme ilke ve esaslar asagidaki sekildedir:

ilgili mevzuata uygunluk

Yatirim Komitesi Gyelerinin tecrtbeleri, bilgileri ve dngorileri

Uyelerin haklarinin korunmasina yénelik olarak Girisimci tarafindan sunulan sartlar

Girisimci'nin kaynak aradigi faaliyetlerinin din, dil, irk ve etnik kimlik gézetmeyen, genel ahlaka, kanunlara

ve toplumsal deger yargilarina aykiri olmamasi

e. Girisim sirketinin esas s6zlesmesindeki amag ve faaliyetlerin igerisinde domuz eti ve Grinleri, alkol (medikal
ve tibbi alkol harig), tattn Urinleri (medikal ve tibbi alanlar harig) Gretimi ve silah Uretimi veya bunlara
iliskin teknoloji faaliyeti olmamasi

f. Girisimci'nin Yonetim Kurulu ve yoneticilerinin yeterlilikleri, tecriibeleri ve bilgi seviyeleri

g. Surdurdlebilir, yenilikci, finansal getiri potansiyeli olan Gretim/teknoloji faaliyetlerine odaklanmak

h. Girisimci’nin tesvik, slibvansiyon, sertifikasyon gibi atilimlarinin bulunmasi

Q@ n T2

Yatirim Komitesi Girisim Sirketi hakkinda kararini verirken bilgi formunda ve fizibilite raporunda yer alan
bilgileri kullanir. Ayrica, Tiirkiye Cumhuriyet Merkez Bankasi, Tirkiye istatistik Kurumu, Borsa istanbul veya
devlet kurumlarmin yayiladigr her tarla veriyi, tcretli/lcretsiz veri dagitim kanallari, kamuoyu bildirimleri, yerli
ve yabanci kaynakli ekonomi, sirket, sektor raporlari, acik kaynaklar, yazih, gorintili ve sézli medya ve benzeri
kaynaklarda yer alan her tirlu bilgi ve veriden faydalanabilir. Yatirnm Komitesi gerekli gérmesi halinde
danismanlardan hukuki ve mali konular basta olmak Gzere ¢esitli konularda (pazar arastirmasi, sektér analizi
ve benzeri) hizmet alabilir.

Dederlendirme Politikasi’'nin tam metnine Dederlendirme Politikamiz linkinden ulasilabilir.

7.7. Cikar Catismasi Politikasi ve Beyani

Platform Cikar Catismasi Politikamiz, 07.12.2021 tarihli Platform Yonetim Kurulu karari ile kabul edilmis ve
yurarlage girmistir.

Platform Cikar Catismasi Politikasi (“Politika”), Platform nezdinde gergeklestirilen faaliyetler kapsaminda ¢ikar
catismasina yol agabilecek hususlari, olasi ¢ikar catismalarinin énlenmesi/tespit edilmesine iliskin alinan
tedbirleri ve 6nlenememesi/tespit edilememesi durumunda izlenecek prosedirleri kapsamaktadir.


https://yatirim.fongogo.com/Contract/Detail/degerlendirme-politikamiz

Yatirim komitesi Gyeleri girisim sirketlerinden veya girisimcilerden herhangi bir ekonomik menfaat temin
edemez ve dederlendirdikleri kampanyalara hedeflenen fon tutarinin %5’inden fazla fon saglayamazlar.
Yatirim komitesi Gyeleri, kendilerinin, eslerinin, alt ve Ust soylarinin sermaye, denetim ve idari bakimdan
dogrudan veya dolayli olarak iliskili olduklari projelere ait kampanya basvurularinin degerlendirilmesine iligkin
muzakerelere katilamaz ve oy kullanamazlar.

Platform calisanlari ve Platform’un iliskide oldugu Gglnct taraf calisanlari, kamuoyu ile, hizmet verilen kisilerle,
isverenleriyle, calisma arkadaslariyla ve sermaye piyasasinin diger katilimcilariyla iliskilerinde bagimsiz,
dirust, adil, yetkin, 6zenli, giincel bilgilere dayali, saygili ve etik hareket eder. Platform ¢alisanlari, tum faaliyet
ve hizmet tirlerinde gereken davranis kurallarina eksiksiz uymalidir. Davranis kurallarina uygunluk,
organizasyonda yer alan tim personel tarafindan goézetilmelidir. Etik ilkeler ve davranis kurallart mevzuattaki
hiktumlerle sinirli dedildir; bu kapsamda ¢alisanlar Teblig basta olmak lGizere kendisine uygulanabilecek tim
sermaye piyasasl mevzuati hikimlerine uygun davranmalidir.

Platform’un fonlama ve kampanya faaliyetlerini ve hizmetlerini yerine getirmesi sirasinda, hizmet verilen kisiler
ile olan iliskilerinde, kendisi, ortaklari, calisanlari, yoneticileri ve bunlarla dogrudan ya da dolayli olarak iligkili
bulunan kisiler ile hizmet verdigi gercek ve/veya tlzel kisiler arasinda veya bir hizmet verilen kisi ile baska bir
hizmet verilen kisi arasinda ¢ikabilecek ¢ikar catismalari, ¢ikar catismasi tanimina girmektedir. Cikar ¢catismasi
maddi veya maddi olmayan sekilde ortaya c¢ikabilir. Platform personeli, diger calisanlardan, hizmet verilen
kisilerden, saticilardan ve kurumsal is iliskisinde bulundugu gercek ve/veya tiizel kisilerden, mesleki kararlarina
zarar verecek veya zarar verebilecegdi tahmin edilen degerli herhangi bir seyi/hediyeyi talep ve kabul
edemezler. Bu anlami doguran davranislarda bulunamazlar. Platform calisanlari, hizmet verilen kisiler ile borg
iliskisine giremezler.

Platformun yoneticileri ve personeli calismalari sirasinda ortaya gikabilecek ¢ikar ¢catismalarindan uzak kalmak,
durustlik ve tarafsizliklarini etkileyebilecek midahalelere imkdn vermemek, ayrica diristlik ve tarafsizliklarini
etkileyebilecek is ve islemlerden kaginmak zorundadir. Buna ragmen kitle fonlamasi faaliyetlerini strddrtrken,
herhangi bir Platform calisaninin badimsizligina ve tarafsizligina goélge distrme ihtimali olan veya gérevlerini
yapmada olumsuz etkisi olmasi beklenen bir durum ortaya ¢ikarsa, derhal Platform yénetimine bildirilir. Benzer
sekilde, personel, potansiyel ya da gergeklesmis bir ¢ikar catismasini veya bir durumun ¢ikar catismasiyla ilgili
olup olmadigina dair herhangi bir siphesinin olmasi halinde bu olayi, derhal yoneticilerine bildirir ve ¢ikar
catismasi yaratabilecek tim kisisel veya profesyonel iliskileri ve maddi islemleri konusunda bilgi verir.

Platform’a ait her tirld bilgi gizli olup, bu bilgilerin Gglinct kisilere aktarilmasi ve ticaretinin yapilmasi yasaktir.
Platform’a ait ticari sirlar, mali bilgiler, calisan bilgileri ve calisilan sire icinde edinilen tim bilgiler; hizmet
verilen kisilere ait bilgiler, bilgisayar ve telekomUnikasyon sistemleri, calisanlarin calisma sureleri icerisinde
yapmis olduklari tim isler, anlasmalar ve gelistirdikleri Griinler gizlidir

Cikar catismalarinin 6nlenmesi icin Platform tarafindan tedbirler alinmaktadir. Bunlarla sinirli olmamak Gzere,
Platform’un organik bagi olan baska platform ve ¢alisanlarinin Platform hizmet faaliyetleri hakkinda cikar
catismasi kapsamina girecek bir bilgiye ulasmasinin ve bu bilginin paylasilmasinin engellenmesi, Platform
binyesinde ¢calisan her personelin gérev tanimi ve yetkisi haricindeki bilgilere erisiminin engellenmesi,
gorevlerin personel bazinda farklilastirilmasi ve capraz kontrol esasinin benimsenmesi, i¢ denetimlerin
gerceklestirilmesi, gerekli teknik altyapinin saglanmasi, ¢ikar ¢calismalarinin énlenmesi icin alinan tedbirlere
ornek olarak gosterilebilir.

Yonetim Kurulu, ¢ikar catismasinin ¢éziime kavusturulmasinda nihai karar organi olup; Ust yonetim tarafindan
yapilan inceleme ve dizenlenen rapor sonucunda alinacak aksiyona Yénetim Kurulu karar verir.

Platform personeli, islemlerin gerceklestiriimesinde 6nceligi, éncelikle hizmet verilen kisilere, ardindan
Platform’un is ve islemlerine gore belirler. Bu konuda ¢ikar ¢catismasi dodurabilecek her tirli durumdan
kacinilir. Bu tedbir ve kurali ihlal eden personel hakkinda personel yénetmeligi hikiimleri uygulanir. Ayni
zamanda personelin islem ve talimatlarina sinirlama getirilir. Personelin islem yapma iznini mesleki tarafsizlik
ve duruUstlik ilkesi cercevesinde yerine getirmesi ve bu izni islemlerden menfaat saglamaya yonelik
kullanmamasi esastir.

Proje degerlendirme raporlarinin objektif ve bagimsiz olmalari saglanir. Raporlari hazirlama, onaylama,
yayinlama ve/veya dagitimindan sorumlu personel, rapor iceriklerini Gyelere duyurmadan énce kendilerine ve
Uguincl kisilere menfaat yaratacak ya da olusan bir zarari azaltacak sekilde kullanamaz.



Proje raporlarini hazirlayan personel, Platform yénetimi, raporu hazirlanan girisimci veya portféytinde bu
sermaye piyasasi aracini bulunduran tyelerin baski, tesvik veya taleplerini dikkate almadan raporlarin
hazirlanmasinda objektif ve tarafsiz sekilde hareket etmek zorundadir.

Sirket, makul nedenlerden dolayi ¢ikar catismasinin 6nlenemedidi veya organizasyonel ve operasyonel ¢ikar
catismasinin yeterli derecede engellemedidi yoninde bir kaniya varirsa ilgili faaliyet veya hizmeti sunmadan
once ilgili kisileri ortaya cikabilecek cikar catismalarinin icerigi ve nedenleri hakkinda ispati mimkin yollarla
bilgilendirir.

Cikar Catismasi Politikasi’nin tam metnine Cikar Catismasi Politikamiz linkinden ulasilabilir.

Girisim sirketi ve iliskili taraflari ile platform ve iligkili taraflari arasinda dogrudan veya dolayli olarak herhangi
bir iliski bulunmamaktadir.

7.8. Kurulca Alinan Yaptinm ve Tedbir Kararlan
Yoktur.

8. EKLER

Bilgi formu eklerini kampanya sayfasinda Arsiv béliminden inceleyebilirsiniz.

1. Bilgi Formu

2. Finansal Raporlar

3. Fon Kullanim Raporu

4. Swot Analizi

5. Is Modeli Kanvasi

6. Organizasyon Semasi
7. Yatinmcl Sunumu

8. Finansal Projeksiyonlar:

o Gelir/GiderProjeksiyonu
o Satis&MaliyetlerTablosu
o PersonelButcesi

o YatirimHarcamalari

o NakitAkisTablosu
9. Ozgecmisler:
o Petek Erim - CV

o Osman Emre Ertem - CV
o Ege Ertugvat - CV

o Erdal Ertugvat - CV
10. Ek Belgeler:
o Peticim Bugday Cimi Suyu Pazar Dékimani 1

o Peticim Bugday Cimi Suyu Pazar Dokimani 2
o Peticim Bugday Cimi Suyu Pazar Dokimani 3
o Pazar Arastirmasi

o Ege Ertugvat Faaliyet Belgesi

o Bakanlik Uretim izni

o Peticim Marka Tescil
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