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	İşimiz, halihazırda hayata geçmiş bulunmakla beraber şu ana kadar gerçekleştirdiğimiz ortaklıklar, Google Maps, Biletall, Skyscanner ve Shopier’dir. Tüm kafe ve restoranlar da potansiyel iş ortaklarımızdır.
	İş modelimizdeki en önemli kaynak hiç şüphesiz ki, hem turizm hem de yazılım bakımından yetkin ve kuruluştan bu yana birlikte hareket ettiğimiz ekibimizdir. İlaveten yazılım faaliyetlerini gerçekleştirdiğimiz donanımımız da sayılabilir.
	Kullanıcılarımız için yeni yerler keşfetme, maliyet hesabı yapmadan yola çıkabilme özgürlüğü, planlama derdi olmadan seyahat edebilme, işletme sahipleri için ise potansiyel müşteriye ulaşma imkanı gibi değerler sunmaktayız.
	Hedef kitlemiz bizlere mobil uygulamamız, web sitemiz ve sosyal medya hesaplarımızdan ulaşabilmektedir. Kurumsal müşterilerimiz, web sitemizde bulunan kurumsal üyelik kısmındaki paketlerden birini seçerek ve formu doldurarak bizlere paydaş olabilmektedir.
	Uygulamamız, bir turizm operatörünün yaptığı tüm işlemleri ücretsiz olarak sunmaktadır. Tur operatörlerine fahiş fiyatlar ödemeden ve istediği yer ve zamanda, kişiselleştirilmiş turlarını tur operatörü güvencesiyle yapma fırsatı vermektedir.
	Müşteri Segmentleri
	Maliyet Yapısı
	Gelir Akışı
	Kanallar
	İş modelimizdeki en önemli giderler; reklam, personel, ofis, iletişim ve müşavirlik giderleridir.
	Kullanıcıların satın aldıkları otobüs bileti, uçak bileti, otel rezervasyonu ve restoran, kafe gibi harcamalarından alınan komisyonlar, Kafe-restoran gibi işletmelerin reklamları ve hediyelik eşyaları satışları gelir modelimizi oluşturmaktadır.
	Google Play Store, App Store, Tourawise ve Abes Turizm web siteleri ile sosyal medya hesaplarımız başlıca dağıtım kanallarımızdır.
	B2C olarak özellikle 18-35 yaş arası, alt ve orta gelir seviyesine sahip, gezmeyi ve keşfetmeyi seven herkes, B2B olarak da gezginler için görünürlük kazanmak isteyen kafe ve restoranlar işletmecileri müşteri segmentimizi oluşturmaktadır.


