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	Pazarlama ve Satış: Ürünün tanıtımı, pazarlama kampanyaları ve satış faaliyetleri.
	Kurumsal firmalar için kendi tanımlı araç havuzunu oluşturarak taşıma işlerine en hızlı şekilde araç ataması yaptırabilmeleri önemli oranda zaman tasarrufu sağlamaktadır.
	Müşteri Desteği: Müşterilere teknik destek , aktarım ve bilgi iletimi sürekli ve temel faaliyetlerdendir.
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	Ana maliyet kalemi personel ve tanıtım maliyetleridir. Yazılım-teknoloji ekibinin şirket bünyesinde olması sebebiyle teknoloji geliştirme gideri personel maliyetleri içerisindedir. Canlı destek-çağrı merkezi maliyetleri iş hacminin artmasıyla artmaktadır.
	Ana gelir kaynağı taşıma işlerinden elde edilecek kardır. Bunun dışında faaliyet dışı gelir kaynakları da mevcuttur: Sigorta poliçelerinden komisyon, depolama hizmetlerinden, lastik, branda, servis hizmetlerinden komisyon gibi gelirler planlanmıştır.
	Doğrudan Satış Ekipleri: NAKLİYELAZIM, satış temsilcileri aracılığıyla doğrudan müşterilere ulaşır. Bu ekipler, potansiyel müşterilere sistemin avantajlarını tanıtarak, ihtiyaçlarına yönelik özelleştirilmiş çözümler sunar ve anlaşmaları müzakere eder.
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	Bölgesel firmalara taşıma çözümü sağlamayı amaçlayan taşıma kooperatifleri
	İş Ortakları ve Dağıtım Ağı: NAKLİYELAZIM, iş ortakları ve distribütörler aracılığıyla hizmet alanını genişletir. Bu iş ortakları, Nakliyelazım'i kendi müşteri tabanlarına tanıtarak satışlarını artırır.
	Uluslararası taşıma organizatörlüğü yapan fakat taşımalarının yurt içi ayaklarında çözüm arayan forwarder firmalar.
	Dijital Pazarlama - Sosyal Medya: Dijital pazarlama ve sosyal medya kanalları, reklam kampanyaları, içerik pazarlama, e-posta pazarlama dahil olmak üzere çevrimiçi platformları kullanır. Bu, nakliyelazım'ın geniş bir müşteri kitlesine ulaşmasını sağlar.
	Parça eşyalarını hızlıca taşıtmak isteyen münferit son kullanıcılar


